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Die Stufen zu mehr Vertriebserfolg —- INterval ISystem

Visitenkartenbestellung in weniger als 3 Minuten

Durch intelligenten Datenimport kein manuelles Erfassen von relevanten Daten notig.

Die INtem-Gruppe

hat inre Erfolgsgrundlage in dem von dem
renommierten INtem-Institut (Institut far
Trainingsentwicklung und Methoden-
forschung) entwickelten Intervall-
Konzept. In (ber 17 Jahren empirischer
Forschungsarbeit wurde die richtige
Dosierung zwischen der methodischen
Vernetzung von kurzen Intervall-Einheiten
und deren sofortige, erfolgreiche und
messbare Umsetzung in der Praxis
entwickelt.

Der Entwickler dieser Methode, Helmut
Sessler, ist seit Uber 30 Jahren selbst
aktiver Trainer, Coach, Berater und seit
1992 Trainerausbilder. Er leitet das
INtem-Institut und hat gemeinsam mit
Uber 70 weiteren Trainern der INtem
Gruppe das Verfahren in Gber 400.000
Intervallen mit mehr als 40.000 Teil-
nehmern validiert.

und ,Mehrumsatz’. Autor mehrerer
Bacher zu diesem Thema. Unter-
nehmenscoach flr wirkungsvolle, um-
satzsteigernde Konzepte, die mit (ber 70
INtem-Vertriebs-Experten umgesetzt wer-
den.

Die INtem-Trainergruppe wurde bereits 4
mal mit dem Deutschen Trainingspreis
des BDVT, sowie dem Weiterbildungs-
innovationspreis 2000 des Bundes-
institutes fur Berufsbildung Bonn aus-
gezeichnet. INtem wurde vom Verband
fur  Zertifizierung  von Qualitats-
managementsystem und Qualitatsstan-
dards (ZQS) gepriift und nach DIN EN ISO
9001 zertifiziert.

AUSGANGSLAGE
Die intem Gruppe wollte ihren Beratern
und Trainern ein einfach zu verwaltendes

Die Stufen zu mehr Vertriebserfolg
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sachen in moglichst wenigen Schritten
nur noch kontrollieren und in Auftrag
geben. Ziel ist eine Prozefoptimierung im
Bestellprozef? aller Publikationen unter
vollster Kontrolle des Corporate Design,
sowie deren Kontrolle und Modifizierung.
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LOSUNG VON KOLLIN MEDIEN

Kollin Medien legte bereits am Anfang
der Implentierung einer Web to Print
Losung auf einfache und transparente
Darstellung in einer Ubersichtlichen
Vorschauansicht sowie die einfachste
Benutzerfreundlichkeit flr die Trainer

Willkommen beiintem | Abmelden und Berater von INtem. Ein hoher Anteil

G an .vor,.gefertlgten Bausteinen s..lchern

Thre latzte Anmeldung war am: 13. September 2007 schlieflich den Corporate Identity ge-
.nka_rten Urn Produkte fir Ihre Bestellung zu individualisieren, wechseln Sie bitte zum 5 reChten PrOdUKtlonsablan an BaS|S
papier Produktkstalog: Bl lbarscht modernster Technologie.
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Ein Schwerpunkt liegt dabei auf
messbaren Verkaufstrainings. 15 Jahre
Praxiserfahrung. Namhafter Berater,
Trainer und Coach von Flhrungskraften
der Wirtschaft. Motivierender Vortrags-
redner zum Thema ,Moderne Fihrung"

Online-Bestellsystem fur ihre Geschéafts-
drucksachen zur Verfligung stellen. Alle
Standard-Daten sollten bereits Corporate
Identiy konform auf einer zentralen
Datenbasis hinterlegt sein. Der Berater
soll die bereits vorausgefiiliten Druck-

Ergebnis ist eine erhebliche Reduzierung
des Zeit- und Kostenaufwandes im
Bestellprozeff von Printprodukten der
Berater und Trainer der INtem Gruppe.
Durch die Automatisierung werden
individuelle Fehler bei Layout und
Corporate Design von vorne weg nahezu
ausgeschlossen. Der Berater wird gleich-
zeitig durch vormals lastige Erstell- und
Bestellvorgdnge  komplett entlastet.
Letztendlich bedeutet dies gesicherte
Qualitat auf hochstem Niveau.



